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مرکز ابررایانه سیمرغ
مرکز تحقیقات پردازش های فوق سریع

دانشگاه صنعتی امیرکبیر (پلی‌تکنیک تهران)

ابررایانه ملی سیمرغ
مرکز تحقیقات پردازش‌های فوق سریع
دانشگاه صنعتی امیرکبیر (پلی‌تکنیک تهران)


فراخوان حمایت از طرح‌های فناورانه 
فرم 2: طرح تجاری
عنوان طرح:
	


1- معرفي محصول/خدمت
	


2- چکیده مديريتي
مواردي نظیر شرح محصول/خدمت، روش اجرای طرح، بازار هدف، مزيت‌هاي رقابتي و تخمین سوددهی مطرح گردد.
	


3- چشم‌انداز

تصویر روشن و واضحی از آینده با توجه به پتانسیل‌های طرح بیان گردد و مشخص شود که این طرح در ادامه قرار است در چه جایگاه و موقعیتی قرار گیرد.
	


4-تعهدات
ضرورت اجرای طرح به همراه تعهدات بیان گردد.


1-4- تعهدات به مشتری در قبال محصول/خدمت ارائه شده را بیان نمایید.
	



2-4- ویژگی منحصربفرد طرح جهت سرمایه‌گذاری را ذکر نمایید.
	


3-4- حامیان دیگر این طرح را به همراه نحوه و میزان مشارکت آن‌ها ذکر کنید.
	


5- اهداف
در هر بخش، اهداف طرح با توجه به چشم انداز مطرح شده، به صورت واضح و دقیق بیان گردد.

1-5- میزان سهم برآورد شده از بازار هدف در یک دوره 3 ساله را بیان کنید.
	


2-5- نرخ تولید محصول یا تنوع خدمات ارائه شده در یک دوره 3 ساله را بیان کنید.
	


3-5- تعداد نیروی انسانی به کار گرفته شده در یک دوره 3 ساله را بیان کنید.
	


4-5- سود مالی به دست آمده در یک دوره 3 ساله را بیان کنید.
	


5-5- اهداف دیگر طرح را به طور کامل بیان کنید. 
	


6- استراتژي طرح

1-6- ویژگی اصلی طرح و وجه تمایز محصول/خدمت خود در مقایسه با سایر محصولات/خدمات بازار بیان کنید.
	


2-6- نقاط قوت طرح را به طور دقیق مشخص نمایید.
	


3-6- نقاط ضعف طرح را به طور دقیق مشخص نمایید.
	


4-6- فرصت‌ها و تهديدات صنعت در ارتباط با طرح را به طور دقیق مشخص نمایید.
	


5-6- مخاطرات (ریسک‌ها) اجرای طرح و نحوه مدیریت آن‌ها را بیان نمایید.
	


7- بازار و بازاريابي 
1-7- مشتريان، دلایل نیاز مشتریان به محصول/خدمت شما و میزان و مدت استفاده آن‌ها از این محصول/خدمت را بیان کنید.
	


2-7- اندازه بازار هدف، روش برآورد بازار و معیارهای مورد استفاده در برآورد بازار را مشخص نمایید. 
	


3-7- روند تغییر تقاضا در طی سال‌های آینده و میزان سهم از بازار در آینده را بیان نمایید.
	


4-7- رقباي خود را به همراه نقاط ضعف و قوت آن‌ها ذکر نمایید.
	


5-7- نحوه و بستر عرضه محصول/خدمت و نحوه پرداخت مشتری را بیان نمایید.
	


6-7- برنامه‌های خود جهت توسعه یا تغییر محصول/خدمت در آينده را بنویسید.
	


7-7- روش بازاریابی (B2B یا B2C)، فعالیت‌ها و برنامه زمانی دقیق مربوطه را بنویسید.
	


8- برنامه عملیاتی و نحوه مشارکت
1-8- فناوری‌های مورد نیاز جهت تولید محصول، مراحل و روش‌های تولید و مجوزهای موردنیاز را ذکر کنید.
	


2-8- نحوه استفاده از منابع ابررایانه در هر کدام از بخش‌های توليد و فروش محصول/خدمت را بنویسید.
	


3-8- نحوه مشارکت با مرکز ابررایانه ملی سیمرغ و میزان سهم پیشنهادی طرفین را به طور دقیق بنویسید. 
	


4-8- هزینه‌های تخمینی برای طراحی، پیاده‌سازی و ارائه محصول را بنویسید. 
	


9- نيروي انساني
تعداد افراد مورد نیاز جهت اجرای طرح در هر بخش، میزان مهارت و تحصیلات و هزینه‌های هر بخش را به طور دقیق بنویسید.
	ردیف
	سمت
	تعداد نفرات
	شرح وظایف
	تحصیلات
	هزینه (تومان)

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	


10- برنامه مالي
1-10- مفروضات (نرخ بازدهي سرمايه، دوره برگشت سرمایه و ...):
	


2-10- خلاصه هزینه‌ها (نیروی انسانی، جاری، تجهیزات، نگهداری، تبلیغات، منابع ابررایانه و ...):
	


3-10- خلاصه درآمدها:
	


4-10- تحلیل تجاری طرح و پیش‌بینی سود (NPV ، IRR):
	


11- پیوست‌ها
اطلاعات تکمیلی طرح نظیر بروشورها، کاتالوگ​ها و مدارک مربوط به توليد، مدارک قانوني، سوابق شغلي مديران، کارمندان و ساير اطلاعات مهم و مرتبط را در این بخش ذکر فرمایید و آن‌ها را پیوست نمایید.
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تلفن: 90009621 (بدون نیاز به پیش‌شماره)

Website: https://simorgh.cloud

